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Los brokers pueden ser distribuidores de
productos de las asociaciones de protecciodn de
vehiculos, afirma experto
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La Ley Complementaria 213/25, que regula las actividades de las cooperativas de
seguros y de las asociaciones de proteccién de vehiculos, fue uno de los temas
discutidos en la Mesa Redonda de Seguros, que tuvo lugar el pasado jueves (27), con
Cassio Gama, socio de Machado Meyer Advogados.

Respecto de los posibles impactos para los asegurados, si no hay un control eficiente
sobre las cooperativas y grupos mutualistas, Gama afirma: “La Ley Complementaria 213
trajo algo sumamente relevante al mercado: el regreso a los origenes del mercado
asegurador”. Segln él, cuando se piensa en la idea de una asociacién mutualista,
siempre se la asocia a la proteccién de vehiculos, pero “el potencial de una
asociacién mutualista es enorme y abarca todas las lineas de negocio”.

Propuesto por Lucas Vergilio, ex diputado federal, consejero y presidente de la
Escuela de Negocios y Seguros (ENS), el proyecto de ley debe traer mayor capilaridad.
Asi 1o cree Cassio Gama: “La entrada de nuevos entrantes, que traera la posibilidad de

capilaridad, de avance en varias lineas de negocio y traera la idea del seguro”.

Para el especialista, el corredor puede y debe ser un catalizador para las
asociaciones y la Susep tiene un desafio de 180 dias para editar la reglamentacién con
el CNSP (Consejo Nacional de Seguros Privados) para que las asociaciones puedan
adaptarse en este periodo. “La idea de regulacién aporta proteccién al consumidor. Es
una gran oportunidad para que las asociaciones actuales se adhieran al modelo formal y
mutualista. Habrd algln costo para poder montar la operacién, en el formato exigido
por la Susep, pero, al final de cuentas, quien siempre ganard es el consumidor de
seguros, que tendrd otra alternativa”, afirma el especialista.

Las cooperativas que tenian restricciones de comercializacién sélo para los socios, en
algunas lineas de negocio, también ampliarédn sus horizontes. Con autorizacién de la
Susep, las cooperativas podran vender a asociados y no asociados en todas las lineas
de negocio. “Hoy tenemos un mercado con poco menos de doscientas compafiias de seguros

y podriamos tener un mercado con miles de entidades, vendiendo coberturas, garantias,

bajo el escrutinio de la Susep”, explica Gama. “No veo ningln potencial dafio al
consumidor, al contrario, es una gran oportunidad de formalizacién”, concluye.

La Ley 213/25 establece que las sociedades cooperativas operaran seguros Unicamente



con socios. Sin embargo, existe una excepcidén: el CNSP podrd definir hipdtesis “en las
cuales excepcionalmente se permitirdn operaciones con no socios, a fin de cumplir el
objeto social de la cooperativa”.
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